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Resumen

Las pymes contribuyen con el crecimiento econémico por su potencial para generar
empleo y valor agregado. Este estudio analizd la concentracion de las pymes por
sectores econémicos en la Provincia de El Oro, Ecuador, y como esto afecté su tasa
de crecimiento econdmico. Metodologicamente, La investigacion es de tipo descriptiva
y correlacional, se utilizaron datos del Instituto Nacional de Estadistica y Censos y del
Banco Central de Ecuador entre 2006 y 2017. Los principales hallazgos fueron: 1) 28%
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de las PYMES se encuentran en el sector comercio, mientras el 53% en servicios;
2) No obstante, el comercio representa 49% del mercado y los servicios 12%. De lo
antes expuesto, 81% de las PYMES pertenecen al sector terciario de la economia. En
consecuencia, la region debe ampliar su base econémica mediante: a) la atraccion de
capital en el sector transformador; 2) que el desarrollo de la manufactura comience
con el sector agroindustrial; 3) por tener puerto, atraer industrias del interior del pais
o que ofrezca mejores incentivos que los puertos competidores. En consecuencia, la
regiéon debe orientar su funcion empresarial hacia el desarrollo de la manufactura sin
detrimento de otros sectores que se han consolidado en la provincia de El Oro.

Palabras clave: PYMES; funcidon empresarial; actividad econémica; ingreso

Business Function And Concentration Of
Smes In The Province Of El Oro - Ecuador

Abstract

SMEs contribute to the country’s economic growth because of their potential to
generate employment and gross value added. This study analyzed the concentration of
SMEs by economic sectors in the province of El Oro, Ecuador, and how this affected their
economic growth rate. Methodologically, the research is descriptive and correlational,
the data is from the National Institute of Statistics and Census and the Central Bank of
Ecuador in the period 2006-2017. The main findings were: 1) 28% of SMEs are in the
commerce sector, while 53% are in services; 2) However, commerce represents 49%
of the market and services 12%. From the above, 81% of SMEs belong to the tertiary
sector of the economy. Consequently, the region must broaden its economic base by: a)
attracting capital in the transforming sector; 2) the development of manufacturing begins
with the agro-industrial sector; 3) having a port, it will attract industries from the interior of
the country or that offer better incentives than competing ports. Consequently, the region
should orient its business function towards the development of manufacturing without
detriment to other sectors that have been consolidated in the province of El Oro.

Keywords: SMEs; business; function; economic activity; income

1. Introduccion factores (Turgot, 1998"); Cantillon,
(2002[1959]); Schumpeter (1994[1954])

La funcion empresarial y (1976[1912]), Edgeworth, (2000[1881],
depende de la productividad de los o Cobb vy Douglas (1928) entre

1 Turgot tiene el mérito de hacer una reformulacién de la “ley” de los rendimientos. En su propuesta, Turgot
expone que los rendimientos decrecientes tienen un intervalo segun el cual hay rendimientos crecientes. Es
decir, los rendimientos decrecientes no ocurren en toda la extensién de la aplicacién de insumos o factores
productivos y mucho menos desde el principio. Los rendimientos comienzan a decrecer desde el momento
en que se ha alcanzado cierto punto. Esto es lo que se conoce como un caso especial de la “ley” de las
proporciones variables.

« Esta obra esta bajo una licencia de Creative Commons Atribucion-Compartirlgual 4.0 Internacional (CC BY-SA 4.0) 7 7 7
https://creativecommons.org/licenses/by-sa/4.0/deed.es  https:/www.produccioncientificaluz.org/index.php/rvg
Twitter: @rvgluz



http://creativecommons.org/licenses/by-nc-sa/3.0/deed.es_ES
https://www.produccioncientificaluz.org/index.php/rvg

Urdaneta Montiel, Armando José; Borgucci Garcia, Emmanuel Vitorio, Gonzalez
Orddénez, Andreina Inés; Luciani Toro, Laura Rosa
Funcién empresarial y la concentracion de las pymes en la Provincia de el Oro,

Ecuador

otros?, la oportunidad de realizar
nuevas inversiones y asociacion para
producir incrementos en la produccion,
maximizando el nivel de valor agregado,
con rendimientos a escala crecientes,
gracias al conocimiento, la division
del trabajo, la especializacion de la
produccion y la capacidad de innovacion
de la accién humana.

La concentracién de pequenas y
medianas empresas en un solo sector o
algunossectoresdelaeconomia, produce
que cada unidad de produccion tenga
una menor participacién en el mercado
y que la contribucion empresarial al
desarrollo econdmico sea muy limitada.
Caso similar se observa en la provincia
de El Oro, Ecuador, donde existe una
alta concentracién de las pequefias
y medianas empresas (PYMES) en
los sectores comercio y servicios que
producen una division del mercado en
lugar de expansiéon. En consecuencia,
hay una utilizacion de los factores de
produccion en actividades productivas
cuyo costo de oportunidad de invertir en
otros sectores econémicos, es mayor al
beneficio obtenido actualmente.

En el Ecuador, segun datos del
Instituto Nacional de Estadisticay Censos
(INEC) (2013) el total de microempresas
es de 731.761 (90,40%), pequefias
empresas 61.798 (7,60%), medianas

empresas 13.130 (1,50%) y grandes
empresas 3.883 (0.5%), resultando un
total de 810.272 empresas (Arguello,
2018). Asimismo, la clasificacion de
las empresas por actividad econdmica
segun el INEC de empresas se ubica en
el sector servicios (39,40%), seguido por
el sector comercio (37,10%), por el sector
de agricultura y ganaderia (11,60%),
el sector transporte y almacenamiento
(9,30%), las manufacturas (7,90%) y el
sector de alojamiento y comidas (7,50%)
(Arguello, 2018).

Es necesario desconcentrar la
actividad empresarial de las PYMES
desde el sector comercio y servicios, y
dirigirlas hacia el resto de los sectores
economicos, donde existen mayores
posibilidades de generar un incremento
en el nivel de valor agregado, como es
el caso de la agricultura, manufactura y
mineria, y en los cuales los beneficios
obtenidos respecto a la asignacion de
factores productivos son mas rentables,
sobre todo en materia de exportaciones,
produccién de bienes de consumo
intermedio y finales.

Esto sin lugar a dudas crearia
nuevas fuentes empleo, requeria
mayores inversiones de capital,
demandaria nuevas tecnologias de
informacién y comunicaciéon para la
automatizacion de los procesos de

2 Para Marshall (1963[1890]), se sabe, desde tiempos de Platon, que la eficiencia en el trabajo se incrementa
notablemente cuando la produccién se desarrolla dentro de una organizacion. Para Marshall, la organizacion
mas capacitada es aquella que usa mas los recursos del entorno y obviamente la que mas se beneficia a los
que los rodea; pero en ocasiones no es asi. Puede suceder que la lucha por la supervivencia no genera las
mejores empresas y que la demanda de una empresa no siempre hace surgir la oferta de otra de manera
automatica. Sin embargo, Segun Marshall, lo que él denominé como doctrina de la organizacién natural pecaba
de exagerada acerca de las bondades de la division del trabajo. Para Marshall, esta doctrina no considero las
condiciones bajo las cuales las facultades pueden ser mejor desarrolladas: “Las facultades religiosas, morales,
intelectuales y artisticas de que depende el progreso de la industria no se adquieren solo por lo que ellas
pueden conseguirse, sino que se desarrollan por el placer y la felicidad que proporcionan; y del mismo modo,
la organizacion de un Estado bien ordenado, ese gran factor de la prosperidad econémica, es el producto de
una infinita variedad de moéviles, mucho de los cuales no tienen relacién directa alguna con la riqueza nacional”

(Marshall, 1963[1890]: 207-208).
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trabajo, dinamizaria las capacidades
de reinversioén, afectando positivamente
los flujos de caja proyectado de las
empresas, incrementando con ello sus
margenes de rentabilidad y niveles de
productividad del negocio, generandose
con un proceso de acumulacién de
capital, fisico, humano, intelectual entre
otros, que a la postre decantaria en un
crecimiento econdémico diversificado
y sostenido de todos los sectores
productivos.

En el Ecuador las PYMES
representan una fuente de empleo
importante, por ello es necesario en el
caso de la provincia de El Oro, no solo
capacitarlas y adiestrarlas en materia
econdmica-financiera  sino  también
técnica, mediante politicas de estado
que surjan de la triada sector productivo,
academia y gobierno para integrar a
las PYMES a ofras sectores de la vida
productiva nacional, donde se requiere
mayor competitividad, se pueden obtener
mejores beneficios y aumentar la cadena
de valor de dicho sector, sin embargo es
necesario conocer el panorama actual de
los diferentes sectores econdémicos de la
provincia como elemento fundamental
para la instrumentacién de politicas
sectoriales por parte del estado.

Estas politicas sectoriales sin duda
alguna disminuirian de forma ostensible
la alta mortalidad de empresa, porque
les abre un abanico de posibilidades
al insertarlas en nuevos mercados,
generando nuevas oportunidades de
negocios y emprendimientos para elevar
los niveles de competitividad en aquellos
sectores econdmicos poco explorados
pero que muestran un crecimiento
econémico sostenido, a pesar de que
todavia su cuota de participacion en el
producto interno bruto sigue siendo baja.

Por ello, el presente trabajo,
pretende analizar la concentracion de
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las PYMES por sectores econémicos en
la Provincia de El Oro, cdmo esto afecta
la tasa de crecimiento su econdémico,
lo que demanda un replanteamiento de
la funcién empresarial. En el mismo se
plantea una revision de la literatura, un
analisis descriptivo del ingreso anual
promedio por sector econémico, tamario
promedio anual del mercado y su tasa
de crecimiento, numero promedio
de empresas, valor agregado bruto
de la provincia y sus componentes
medidos por el lado de la produccion.
Para finalmente realizar un constructo
tedrico sobre el concepto de la funcion
empresarial y el desarrollo de las
conclusiones del estudio

2. Funcién empresarial:
aspectos de orden tedrico

La funcion empresarial nace a
partir del surgimiento de las economias
de escala como resultado de los
avances logrados con la revolucion
industrial, el principio de la division del
trabajo escrito por Smith (1982[1776]),
Say (2001[1841]), Mill (1985[1848])
o Marshall (1963[1890]) y “Ley de
asociacion de Ricardo” (Ricardo,
1973[1950]). La produccion moderna
para que pueda ser posible requiere: 1) de
grandes establecimientos productivos;
2) empresas que suministren materias
primas; 3) empresas que suministren
partes componentes; 4) la necesidad de
incorporadores de partes componentes
del producto final. Es decir, existe tanto
una divisién del trabajo en la tarea
especifica como en los procesos.

Al respecto Mises (1996 [1949])
sefiala que la experiencia ensefia al
hombre que la accion mancomunada
tiene una eficacia y es de una
productividad mayor que la actuacion
individual aislada. Las realidades
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naturales que estructuran la vida y
el esfuerzo humano dan lugar a que
la divisiébn del trabajo incremente su
productividad por unidad de esfuerzo
invertido.

Por ello, las circunstancias
naturales que provocan el aludido
fendmeno de la division del trabajo; parte
de la innata desigualdad de la capacidad
de los hombres para realizar trabajos
especificos, y la desigual distribucion
sobre la superficie de la tierra, de
los recursos naturales. En ese orden
de ideas Mises (1996[1949]) sefiala
que la ley de asociacion de Ricardo
evidencia por qué desde un principio
hubo una tendencia a ir gradualmente
intensificando la cooperacién humana,
debido a que todo progreso hacia una
mas avanzada division del trabajo
favorece los intereses de cuanto mas en
la misma participan. Se puede concluir
que la accion humana estimulada por
la percepcion de la mayor productividad
del trabajo bajo la divisién del mismo,
permitié a la civilizacion progresivamente
desarrollarse.

Con referencia a los origenes de
la sociedad, la tarea de la ciencia solo
puede consistir en evidenciar cuales
sean los factores que pueden provocar
la asociacion. Para Mises (1996[1949]),
la praxeologia da cuenta de esos
factores. Mientras el trabajo resulte
mas fecundo bajo el signo de la division
del mismo y en tanto el hombre sea
capaz de advertir tal realidad, la accion
humana tendera espontaneamente a la
cooperacion y a la asociacion (Mises,
1996[1949]). A tenor de ello, la ley
de asociacion de Ricardo, constituye
una gravisima amenaza para quienes
pretenden justificar el proteccionismo
y el aislamiento econémico, porque
cada pais se dedica aquellas ramas
de la produccion para las cuales sus

especificas condiciones le ofrecen
relativa, aunque no absolutamente,
las mejores oportunidades (Mises,
(1996[1949)).

En ese sentido, la ley de
asociacion, también conocida como el
teorema del costo comparado, nada
tiene que ver con la teoria del valor de
la doctrina econdmica clasica. No alude
ni al valor ni a los precios. Se trata de
un juicio puramente analitico: sobre
la productividad de los factores de
produccién, técnicamente posibles de
trasladar, es diferente segun los lugares
donde se ubiquen y, de otro, que dichos
factores, por razones institucionales
tienen restringida su movilidad (Mises,
(1996[1949)).

En un sentido general, la funcién
empresarial coincide con la accién
humana misma. Podria afirmarse
que ejercer la funcidn empresarial
por cualquier persona es actuar para
modificar el presente y conseguir sus
objetivos en el futuro. Aunque esta
definicién a primera vista podria parecer
demasiado amplia y no acorde con los
usos linglisticos actuales, hay que tener
en cuenta que la misma responde a una
concepciéon de la empresarialidad cada
vez mas elaborada y estudiada por la
ciencia economica y que, ademas, es
plenamente conforme con el significado
etimolégico del término empresa (Huerta
de Soto, 2015). En efecto, tanto la
expresion castellana empresa como
las expresiones francesa e inglesa
entrepreneur o enterprise proceden
etimolégicamente del verbo latino in
prehendo-endi-ensum, que significa
descubrir, ver percibir, darse cuenta de,
atrapar; y la expresion latina in prehensa
(Huerta de Soto, 2015).

Tomando en consideracion lo antes
expuesto, la economia ecuatoriana se
encuentra sumergida en la trampa de la
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renta media, la cual segun Dominguez
y Caria (2016), se produce cuando
los paises muestran una incapacidad
para completar la transicion productiva
desde los sectores de bajo nivel de valor
agregado hacia sectores de alto nivel de
valor agregado intensivos en tecnologia.
De alli que resulte de vital importancia
la evolucidon positiva de la expansion
y el crecimiento de las PYMES como
eslabones fundamentales en la cadena
productiva. Por ello, se hace necesario
que las mismas reasignen los factores
desde los sectores econdmicos de
menor a los de mayor productividad;
que las mismas se integren, colaboren
y participen en el desarrollo de
instrumentacion de politicas nacionales
que fomenten el capital humano, en
particular la inversién en educacion e
innovacion.

Para ello se hace necesario que
el empresario ecuatoriano comprenda,
como lo plantea Trincado (2009), que
el valor de los bienes tiene una relacién
directa con la funcién empresarial en al
menos dos sentidos. En primer lugar,
si el valor depende de los costos, una
parte consiste en el riesgo empresarial
retribuido por el beneficio®. El beneficio
del empresario es la clave para definir
el papel que este juega en la sociedad
donde esta inmerso, su capacidad para
crear valor como su funcién primordial y
finalmente el crecimiento. En segundo
lugar, los cambios en la economia en su
conjunto, son los pilares fundamentales

de la generacion de riqueza mediante la
acumulacién de capital y el incremento
en la disponibilidad de los factores de
produccion.

Por ser este quien selecciona los
bienes que el mercado crea, en ultima
instancia el que estima su valor en
funcién de la utilidad percibida por el
consumidor o bien en funcion de los
costos de produccién, a la espera de
persuadir al consumidor de su utilidad.
Convirtiéndose en el lazo fundamental
entre valor y produccion. Por ello
para Trincado (2009), las teorias del
empresario se basan en la teoria
subjetiva del valor y en su caracterizacion
de la accion humana y las preferencias
intertemporales de los consumidores.

Siendo estos Ultimos quienes
determinan el precio del mercado en
funciéon de la oferta y demanda de
bienes y servicios; haciendo de los
precios un registro histérico que le dice
al empresario que cuando un bien sube
de precio es porque hay una oferta
insuficiente, que se convierte en una
oportunidad de inversion, cuyo costo
de oportunidad es menor al beneficio
esperado; mientras si un bien baja de
precio, quiere decir que hay un exceso
de oferta y el costo de oportunidad de
invertir en dicho sector de la economia
es mayor al beneficio esperado.

No obstante, es importante que el
empresario comprenda conceptos como
costo de oportunidad, productividad
marginal, nivel de valor agregado,

3 |dea desarrollada extensamente por el economista estadounidense Frank Knight (1964[1921]). Segun
Frank Knight, han existido diferentes concepciones de lo que es la ganancia a lo largo de la historia. En esa
época, las corporaciones eran relativamente pequefas y sin importancia desde el punto de vista econémico;
practicamente estaban limitadas a pocos bancos y compafias comerciales; estaba surgiendo el crédito
entre empresas, pero principalmente las corporaciones podian autofinanciarse y la funcion gerencial estaba
centrado en el capitalista. Ademas, la competencia entre las empresas no estaba del todo desarrollada y lo
mas importante parecia ser la posesion de capital. Sin embargo, con la acumulacién de capital, el incremento
de la competencia entre las empresas y el mejoramiento de los métodos y procesos bancarios transfirieron el
centro de interés del capitalista a las habilidades del denominado “hombre de negocios”.
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asignacion de los factores de produccion,
riesgo, entre otros conceptos afines.
Donde el mismo debe apostar por
actividades productivas que agreguen
mayor valor en los distintos sectores
de la economia, aunque ello implique
mayores riesgos en la inversiéon. Al
mismo tiempo la utilidad marginal
obtenida por el consumidor por cada
unidad adicional adquirida y producida
seria mayor en la medida que se agrega
mas propiedades. El resultado deberia
ser una mayor demanda de mayores
unidades producidas y por ende el
beneficio esperado por el empresario.

Lo antes expuesto, llevado a escala
social, producira un efecto favorable
para la sociedad, ya que en la medida
que su actividad productiva genera
mayor valor, mayor sera la necesidad de
empleo de factores productivos como el
trabajo, produciéndose un incremento de
los salarios reales y del nivel general de
empleo; mayores contribuciones al fisco
por la via impositiva y mayores niveles
de responsabilidad social para con la
sociedad en la cual esta inserto.

Ahora bien, el fracaso empresarial
deacuerdoaRomeroEspinoza, Melgarejo
y Vera-Colina (2015), se produce debido
a factores externos como disponibilidad
de mecanismos de crédito, la densidad
de los tramites administrativo, el nimero
de regulaciones estatales, el nivel de
presion fiscal y tributaria, las relaciones
con las instituciones estatales, créditos
con proveedores y sector financieros;
finalmente eficiencia de los canales
de distribucion 'y comercializacion.
Ahora bien, también existen factores
de caracter interno, problemas de
liquidez y solvencia que les dificulta
atender sus obligaciones financieras,
bajos margenes de rentabilidad que se
traducen en un valor reducido de los
activos o escasez del flujo de caja, que

terminan decantando en suspension o
incumplimiento de pagos. En general
todos estos factores antes sefialados
son los que pueden explicar las altas
tasa de mortalidad de PYMES.

En sentido, si se instrumentasen
politicas econdmicas sectoriales que
les garantizase un ingreso estable y con
tendencia creciente a dichas empresas,
al relocalizarlas en sectores productivos
mas rentables previas capacitacion
y formacién, esta tasa de mortalidad
bajaria, y los sectores econdmicos
sujetos de desconcentraciéon como el
comercio y servicios, incrementarian sus
margenes de rentabilidad y niveles de
ingreso.

De alli la importancia de incluir las
PYMES en sectores tan vitales para la
economia como el de la manufactura,
segun Jiménez y Rodriguez (2017),
mediante un esquema de apertura
comercial de Ultima  generacién
que sirven de catalizadores para el
incremento de la dinamica industrial
en términos de ventas, ampliaciéon de
infraestructura, exportaciones, acceso
de insumos especializados de menor
costo y tecnologia, que permitan un
escalamiento en actividades de mayor
valor agregado.

Escalamiento que solo puede
lograrse mediante el empleo de la
tecnologia de manera que permita elevar
los niveles de productividad tal como
lo sefalan Ibujes y Benavides (2017),
considerando por ser una herramienta
fundamental en la gestion empresarial
que hace mas eficiente, eficaz y
competitivas a las empresas. Siendo
las PYMES de la industria textil en el
Ecuador segun los referidos autores un
ejemplo de la relacion entre el grado
de productividad alcanzado y el uso de
la tecnologia empleada. En el cual la
PYMES para el afio 2016 contribuyeron
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con 50% del empleo nacional, y
entre 2007 y 2013 estas tuvieron un
crecimiento de 41% pasando de 66.000
a 93.000 PYMES en el mismo periodo
el volumen de ventas creci6 un 60%
alcanzando los 208 millones de ddlares.

El estudio de Ibujes y Benavides
(2017) sefiala que la industria textil para
el periodo 2000-2014 se encontraron
evidencias que la productividad se ve
influenciada por el uso de la tecnologia,
seguido del capital fisico y humano,
aunque el modelo econométrico de
Solow empleado muestra rendimientos
decrecientes a escala, lo que significa
que un incremento en la proporcion
de los factores de produccion (capital,
trabajo y tecnologia) asignados para
produccién terminarian elevando esta,
pero con tasas de crecimiento cada vez
menores. No obstante, se comprobd la
hipotesis del efecto positivo que tiene el
uso de la tecnologia en la productividad
de las PYMES del sector textil porque
se invierten en insumos tecnoldgicos
y se modernizan lineas de produccion,
mediante la adquisicion de nuevas
magquinarias y equipos de computo.

Sin embargo, el estudio sefala
la necesidad de que se desarrolle o
actualice un marco legal que fomente
el desarrollo industrial de las PYMES
ecuatorianas, para en el mediano y
largo plazo lograr un cambio en la
matriz productiva. Esta depende en
gran medida de la desconcentracion
de PYMES en sectores de la economia
con bajo valor agregado como sector
comercio y servicios, para lo cual el
uso de la tecnologia y la capacitacion
y formacion del capital humano para
su empleo eficiente juegan un papel
fundamental.

Asi mismo, se requieren para ello
modelos de asociatividad en las cadenas
productivas tal como lo plantean Bada,
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Rivas y Littlewood (2017), con la finalidad
de establecer en qué medida los actores
directos en materia de soporte técnico
y servicios conexos que basicamente
son prestados por las PYMES, unido al
apoyo institucional del estado pueden
contribuir apalancar el aumento de la
produccion en los diferentes sectores
productivos en los cuales intervienen, de
alli la importancia de las relaciones entre
empresas y las politicas econdmicas
sectoriales del gobierno que son quienes
terminan definiendo la asociatividad en
la cadena productiva.

Los referidos autores sefalan
que una estrategia fundamental para
el desarrollo de la pequefia y mediana
industria a raiz del proceso globalizador,
es la necesidad de fomentar Ila
asociatividad entre las empresas
de un mismo sector econémico que
comporten caracteristicas y valores
comunes, promoviendo la creacion de
conglomerados y redes empresariales
en cadenas productivas, que facilitan los
procesos de cooperacién empresarial y
social a través de los mecanismos de
oferta y demanda del mercado, donde
cada participante puede competir
organizada y libremente para captar
una cuota de mercado que le permita ir
escalando hacia actividades de mayor
valor agregado en la cadena productiva.

La cual surge de acuerdo a
Bada, Rivas vy Littlewood (2017)
como una alternativa de eficiencia
colectiva fundamentada en politicas
macroeconoémicas  coherentes, que
identifican previamente las ventajas
competitivas y las caracteristicas
socioeconomicas del entorno, en aras
generar un clima de estabilidad y
confianza que facilite las actividades
de producciéon, los procesos de
transformaciéon de materias primas en
bienes de consumo intermedio, o de
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estos ultimos en bienes finales, hasta
llegar al consumidor final. Para lo cual
resulta vital el suministro de materias
primas, la adquisicion de bienes de
capital, las fuentes financiamiento de
capital, las actividades de investigacion
y desarrollo y la asistencia técnica, entre
otras, las cuales resultan fundamentales
para la generacion de riqueza material e
incrementar el nivel de bienestar social.

Este proceso de asociatividad
se potencializa en la medida que
las capacidades de absorcion del
conocimiento como ventajas competitivas
en las PYMES permiten su insercién en
las cadenas globales de valor, tal como
lo sefiala Miranda, Contreras y Barcelo
(2015) quienes plantean la necesidad de
identificar estas capacidades y proponen
un modelo basado en dos enfoques
tedricos, los sistemas de innovacion
y las cadenas globales de valor. En
su estudio realizado al noroeste de
México en los sectores de tecnologias
de informacién y metalmecanica, los
hallazgos encontrados evidencian que
cuando las PYMES locales prestan
servicios de apoyo técnico y de logistica
a las grandes empresas transnacionales,
estas reciben transferencias de
conocimiento que les permite escalar en
la cadena de valor con actividades de
mayor valor agregado.

En este sentido, Yance, et al.
(2017) destacan que las ciudades del
Ecuador tienen un acelerado crecimiento
y desarrollo en lo concerniente a las
PYMES. Sin embargo, estas deben
enfrentar la competencia de grandes
empresarios con poder econémico que
provienen de ciudades grandes, quienes
se diferencian por su alto nivel de
productividad el cual es alcanzado por la
correcta aplicacion de la administracion
de operaciones en sus procesos,
aspecto que las pone en desventaja.

Con respecto a ello, Ron y Sacoto
(2017:5) resaltan que: “en Pichincha
y Guayas se encuentran la mayor
cantidad de PYMES, esto debido a la
concentracion de la poblacién en estas
localidades, asi como de las empresas
mas grandes, a las que las PYMES
proveen de bienes y servicios, en gran
medida especializados (Soporte técnico
en materia de Telecomunicaciones,
administracion de redes de area local,
desarrollo y soporte de sistemas de
informacion, reparaciéon y mantenimiento
de maquinaria, suministro de insumos
para la produccion y consumibles)’.
Otro de los motivos que explican
la gran cantidad de PYMES en las
provincias de Pichincha y Guayas es la
concentracion de lineas de microcrédito
en dichas provincias, segun datos de
la Superintendencia de Bancos del
Ecuador en el afo 2015 la colocacion
de microcréditos a nivel nacional tuvo
una participacion de 7,86% respecto
al total de cartera colocada en el
pais por los bancos privados, de éste
porcentaje 73,88% de microcréditos se
desembolsaron en las dos provincias
antes mencionadas (Pefiay Vega, 2017).

Segun datos del INEC (2016),
reportados por Delgado y Chavez (2018),
sefialan que en el Ecuador actualmente
se encuentran alrededor de 179.830
PYMES, distribuidos asi: 1) la provincia
de Guayas con 32,57% que representa
un total de 58.574 empresas de este tipo;
2) la provincia de Pichincha con 27,95%
equivalente a una cantidad de 50.269
PYMES; 3) la provincia de Manabi con
5,54% que equivale a 9.970 empresas;
4) la provincia de Azuay con 4,69% y
8.438 empresas; y 5) El Oro con 4,21%
y 7.567 PYMES. En consecuencia, estas
cinco provincias suman alrededor de
135.000 PYMES que equivale a un alto
porcentaje sobre el total nacional.
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En el afio 2010, Pefia y Vega
(2017) expresaron que las PYMES
contribuyeron en la generacion de 67%
del total de ingresos de la economia. No
obstante, de los aportes de las PYMES
en el desarrollo de la economia, se
puede sefialar que este tipo de empresas
no ha experimentado un crecimiento
armonico a lo largo del pais. Asi, en
promedio 85% de PYMES se concentra
en las ciudades de Quito y Guayaquil,
lo que podria provocar que en el pais
se establezca o profundice un modelo
“Centro — Periferia”.

En el caso del sector urbano de
la ciudad de Quevedo, Ecuador, la
actividad econdmica que predomina es
la comercial con un 57,22%, le sigue las
actividades de servicios con un 34,18%
y las industrias manufactureras con un
8,53% (Arguello, 2018:8). Por su parte,
Yance, et al. (2017:2) afirman que las
PYMES son fuente generadora de
empleo en el Ecuador, siendo necesario
que las mismas logren alcanzar un
desarrollo sostenible en el tiempo a
través de procesos y productos de
calidad. En el pais, 39% de los empleos
son generados por microempresas,
mientras que 17% a pequefas y 14% a
medianas (Jacome y King, 2013; citados
por Ron y Sacoto, 2017:5).

Razén por la cual Gomero (2015)
sefiala que la sostenibilidad de la
rentabilidad de los negocios, depende de
un conjunto de factores clave: ubicacion,
la carga tributaria, el costo de transporte,
la dimension de mercado, entre otros.
En tal sentido, destaca Gomero (2015)
que en el caso de Lima (Peru), centraliza
47,3% de las empresas, es decir, de cada
100 empresas formadas a nivel nacional
47 centran sus operaciones en la ciudad
capital, y si a esta cifra se le suma las de
Callao, se llega al 50%, convirtiéndose
esta regién en la gran aportante de

riqueza del pais o en la formacién del
PIB, obedeciendo esta centralizacion
a factores que en los departamentos
del pais no se puede encontrar,
convirtiéndose esta situacion en un
alimentador de la pobreza en aquellas
regiones que no se ven beneficiadas con
esta dinamica empresarial. Al respecto,
esta misma configuracién se presenta
a nivel de microempresas, cuyas cifras
evidencian una fuerte concentracion
en Lima Metropolitana, cuyo grado de
participacion llega a 46,8%.

En la concentracion de las
microempresas y de los pequefios
negocios, resalta Gomero (2015) que,
en el caso de Lima, esta explicado
por los siguientes factores: 1) el
mercado, 2) el tipo de mano de obra,
3) los proveedores, 4) las entidades
administrativas del gobierno; y 4)
la infraestructura  econdémica. Al
mismo tiempo, cualquiera que sea la
estructura organizativa, estas empresas
desarrollan sus actividades mayormente
en el sector comercio y servicio, seguido
de la actividad manufacturera, llegando
las microempresas que se dedican al
sector comercio a 47%, mientras que
las empresas dedicadas a la actividad
manufacturera tienen una participacion
del 9%. EIl comercio es la actividad que
se ha potenciado en los ultimos afios,
aglomerando una importante cantidad
de mano de obra, especificamente no
calificada.

Lo sefialado anteriormente con la
ciudad de Lima, evidencia la propensién
de las personas por formar empresas
que solo realizan actividades de
intermediacién comercial, sin generar
valor agregado y contribucion efectiva a
la formacion del PIB. Otra actividad que
destaca es la de servicios profesionales,
segmento empresarial que se dedica al
servicio de asesoria empresarial, siendo

« Esta obra esta bajo una licencia de Creative Commons Atribucién-Compartirlgual 4.0 Internacional (CC BY-SA 4.0) 7 8 5
https://creativecommons.org/licenses/by-sa/4.0/deed.es  https://www.produccioncientificaluz.org/index.php/rvg

Twitter: @rvgluz


http://creativecommons.org/licenses/by-nc-sa/3.0/deed.es_ES
https://www.produccioncientificaluz.org/index.php/rvg

Urdaneta Montiel, Armando José; Borgucci Garcia, Emmanuel Vitorio, Gonzalez
Orddénez, Andreina Inés; Luciani Toro, Laura Rosa
Funcién empresarial y la concentracion de las pymes en la Provincia de el Oro,

Ecuador

su aporte a nivel de las microempresas
de 9,9%. Estas cifras generan espacios
laborales e ingresos a favor de los actores
economicos, pero su contribucion al
desarrollo regional es marginal, ya que
solo son actividades comerciales con
minimos efectos multiplicadores de tipo
econémico y social (Gomero, 2015:35).

Por su parte, Romero, Melgarejo
y Vera-Colina (2015) sefialan que la
concentracion de PYMES en Colombia
se encuentra principalmente en la ciudad
de Bogotd y en los departamentos
como Antioquia, Valle del Cauca y
Cundinamarca. Se considera a Bogota
como el principal centro de negocios
nacional, con una participacion en el
PIB de 24,4%, siendo las ramas de
actividad con mayor participacion: 1) los
establecimientos financieros, seguros
actividades inmobiliarias, y servicios
a las empresas representan 36,8%;
2) los servicios sociales, comunales y
personales con 19,3%: 3) comercio,
reparacion, restaurantes y hoteles
15,5%; y 4) la industria manufacturera
contribuye con 10,3%. Asimismo, el tejido
empresarial de la ciudad se caracteriza
por una amplia base de microempresas
(87%) y se encuentra el mayor numero
de pequefias (9%) y medianas empresas
(4%) y grandes empresas (1%) (Romero,
Melgarejo y Vera-Colina, 2015).

En Colombia, el sector de
comercio concentra 42% de las
empresas colombianas y el de servicio
40%, le siguen la industria con 13% y
la construccién con 6%. En general,
la participacion de las PYMES en el
valor agregado de la industria se ha
mantenido constante, con un ligero
aumento de la participacién de las
pequefias en 4,4% y de las medianas
en 2,7% durante el periodo 1992-2015.
La productividad laboral de los micro-

establecimientos por sector muestra que
el sector comercio tiene en promedio la
mayor productividad de los tres sectores,
seguido por la industria y los servicios.
Una microempresa industrial produce en
promedio un poco mas de una décima
parte que la empresa grande, mientras
que las PYMES producen alrededor de
la mitad (Gomez y Borda).

En el caso de México, del total de
empresas, el comercio representa48,3%,
los servicios 38,7%, manufactura 11,6%
y otras actividades econémicas 1,4%. El
peso de las MIPYMES en la produccion
total (en términos de producto interno
bruto) es reducido y contrastante a la
contribucion de 72,3% de las grandes
empresas. En consecuencia, a nivel
de los sectores econdmicos, se cuenta
con una mayor proporcién de MIPYMES
en el sector comercio y servicios en
términos de cantidad de empresas y
una mayor capacidad empleadora en el
sector comercio y en menor medida, del
sector servicios. El sector manufactura
por su parte, se caracteriza por contar
con una mayor proporcion de empresas
grandes respecto al resto de los servicios
que emplean a mas de la mitad de los
trabajadores del sector (Stezano, 2018).

Esta situacion evidencia que
la participacion mas relevante de
las MIPYMES (micro y pequenas
especialmente) se da en las ramas
con menor productividad (comercio
y servicios), de menores barreras de
entrada y bajos incentivos para desatar
articulaciones productivas con ofras
empresas o0 agentes de la innovacion.
Por ello, la presencia predominante de
las MIPYMES en esos sectores reduce
notoriamente las oportunidades para
generar externalidades que permitan
aumentar la especializacion empresarial
y de la fuerza laboral, y la propension a
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la innovacién y productividad (Stezano,
2018).

3. Consideraciones
metodolégicas de la
investigacion

El tipo de investigacion que se
presenta es de caracter descriptivo,
el cual segun Marczyk, DeMatteo &
Festinger (2005) consiste en definir,
clasificar o categorizar los fenédmenos
de interés, proporcionado informacion
importante acerca de las caracteristicas
del sujeto u objeto de estudio y sus
relaciones con el entorno. En el caso de
la presente investigacion se describen
los Ingresos anuales promedio de las
micro, pequefia y mediana empresa A
o B en la provincia de El Oro, al igual
que el tamafio anual promedio del
mercado de las pymes de acuerdo a
cada sector econdmico y el numero
promedio de empresas, el volumen de
ventas anuales de todos los sectores
econdmicos, el tamafio del PIB real
por sectores econdmicos en términos
promedios y el valor del PIB a precios
constantes y la tasa de crecimiento
anual de sus componentes por el lado
de la produccion para el periodo sujeto
a estudio.

Asi mismo, el estudio se considera
correlacional porque mide el coeficiente
de elasticidad y determinacion del
consumo intermedio respecto a la
produccion y el valor agregado bruto real
en aras determinar como la variacion
del consumo intermedio impacta la
variacion de la produccion total y del
valor agregado bruto real, asi como
también el porcentaje de la varianza
de estas dos Ultimas que es explicada
por el consumo intermedio en aras de

construir un indicador de productividad.
Los estudios correlacionales tienen
como objetivo descubrir o establecer la
existencia de una relacion / asociacion
/ interdependencia entre dos o mas
variables de investigacion (Kumar, 2011).

Se sigui6 un disefio no
experimental debido a que no existi6 la
manipulacion deliberada de variables de
investigacion, los investigadores solo se
circunscribieron a describir las variables
sujeto de interés para el estudio,
tomadas de las fuentes de informacion
secundaria Bernal (2006), para luego
establecer algunas asociaciones entre
ellas, para finalmente proponer un
mapa conceptual donde se exponen los
elementos esenciales de una funcién
empresarial eficiente, a partir de los
preceptos tedricos de Friedrich Von
Hayek tomados de social Huerta de Soto
(2015).

Esto permite senalar que el
presente estudio se inserta dentro del
paradigma positivista o cuantitativo, el
cual es un modelo epistémico derivado
del empirismo, que a su vez emana del
realismo, que es el modelo originario
Ortiz (2015). Es una doctrina filoséfica
cuya unica realidad concebida, es la que
esta sustentada por los hechos. De alli
que la labor de la filosofia consista en
comprender los métodos que permiten
el avance de las ciencias a través
del proceso de verificacion cientifica
mediante la cosmovisién del investigador
el cual relaciona y contrasta el fenémeno
sujeto a estudio con el basamento
tedrico del que dispone para confirmar o
rechazar las hipotesis de investigacion,
por lo que el positivismo objeta toda
intuicion directa del conocimiento, toda
metafisica, todo conocimiento a priori.
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4. Funcién empresarial y
concentracion de pequenas

y medianas empresas en la
Provincia de El Oro — Ecuador:
Resultados

Para los efectos del presente
estudio, al analizar los ingresos anuales
promedios del periodo 2007-2017 segun
datos del INEC (Instituto Nacional de
Estadisticas y Censos, 2019) en el sector

de las micro y pequefias empresas, las
unidades de producciéon cuya actividad
econdmica se encuentra en los sectores
de agricultura, ganaderia, silvicultura y
pesca, explotacién de minas y canteras y
construccion presentan mayores niveles
de ingresos en términos nominales, tal
como se muestra en el grafico 1, luego
le siguen comercio, manufacturas y
servicios.

Grafico 1
Ingresos anuales promedio de una microempresa y pequena
empresa de acuerdo al sector econémico en la Provincia de El
Oro 2007-2017
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Fuente: Instituto Nacional de Estadisticas y Censos (2017)

Lo mostrado en el grafico 1 también
permite evidenciar donde se concentran
los mayores niveles de inversion, asi
mismo, pudiera aducirse que son los
sectores donde existen menores niveles
de competitividad, como es el caso
del sector minas y canteras al igual
que de construccion, manufacturas y
agricultura, ganaderia y silvicultura,
como se vera mas adelante en el grafico
4, por presentar un menor numero de
unidades de produccion.

Es decir, la actividad econémica de
la pequefia empresa va pari passu con
la vocaciéon econdmica de las regiones
en donde se encuentran ubicadas. Esa
vocacion econdmica se sustenta en
elementos tradicionales y sobre todo
que, para el tamano de las explotaciones,
tienen cierto grado de rentabilidad. En
resumen, se esta frente a un ejemplo
de dificultad de transcender sectores
de bajo valor agregado a sectores con
alto valor agregado como lo advierte
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Trincado (2009).

Igualmente, en los sectores de las
medianas empresas A y B, tal como se
muestra en el grafico 2 en concordancia
con lo expuesto en el grafico 1, las
organizaciones empresariales que se
desempefan en las areas productivas
de construccioén, explotacion de minas
y canteras y agricultura, ganaderia,
silvicultura 'y pesca, son las que
presentan mayores niveles de ingresos
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nominales promedios anuales; lo cual
pudiera explicarse por varias razones:
1) mayores margenes de inversion y/o
valor agregado; y 2) sumado a menores
niveles de competitividad. Luego sigue
comercio, los servicios y manufacturas
donde sin duda alguna existen mayores
niveles de competitividad, ya que son las
actividades econdmicas de la provincia
de ElI Oro donde existen un mayor
numero de unidades de produccion.

Grafico 2
Ingresos Anuales Promedio de una Mediana Empresa “A” y “B”
de Acuerdo al Sector Econémico en la Provincia de El Oro 2007-

2017
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Fuente: Instituto Nacional de Estadisticas y Censos (2017)

Finalmente, lo que puede
sintetizarse luego de analizar los graficos
1y 2 es que las oportunidades de
inversion y expansion del mercado para
la pequefa y mediana industria estan en
los sectores de agricultura, ganaderia,
silvicultura y pesca, explotacion de minas
y canteras, manufacturas y construccion.
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Por su parte, sectores como el comercio
y servicios estan consolidados vy, por
tanto, la apuesta debe ser por un cambio
en la matriz productiva apuntando
el sector primario y manufacturero,
en aras de producir la expansion del
mercado mediante un mayor nivel de
valor agregado. De no darse lo anterior,
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se estaria produciendo una divisién del
mercado.

Los graficos 1 y 2 muestran al
menos cuatro cosas: 1) lo ya adelantado
por Trincado (2009); 2) la existencia de
una débil funcion empresarial que teme
tomar riesgos de inversién en sistemas
productivos que generen mayor valor
agregado, se invierte en lo seguro;
3) carencia de politicas nacionales,
provinciales o locales para incentivar
la migracion a sectores generadores
de mayor valor agregado; y 4) la
competencia con los grandes centros
industriales de Ecuador como Quito y
especialmente Guayaquil tal como Ilo
asoman Ron y Sacoto (2017) y Pefia y
Vega (2017).

En sintesis, es una combinacién de
asumir riesgos econdmicos-financieros
junto a politicas publicas que garanticen
estabilidad y continuidad en el largo

plazo. No obstante, antes que nada, el
empresario esta claro de la vocaciéon
econdémica de una determinada region y
sus potencialidades en cuanto a disponer
de factores productivos. Es decir, la
actividad econdémica a desarrollar debe
ser rentable, debe ser negocio: que el
cliente vea satisfecha sus necesidades
en términos de utlidad marginal y el
empresario en términos de beneficio
marginal.

De acuerdo al grafico 3, el
tamafio anual promedio del mercado
de las PYMES de acuerdo a cada
sector econémico, el comercio, la
agricultura, ganaderia, silvicultura y
pesca contribuyen con 27%, el sector
comercio con 49% y los servicios con
12%; mientras que la explotacion de
minas, industria y construccién solo
contribuyeron con apenas 12%.

Grafico 3
Tamaino Anual Promedio del Mercado de las PYMES de Acuerdo a
cada Sector Economico en la Provincia de El Oro 2007-2017
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Evidentemente, estos sectores
responden a la vocacién econdmica
de la region vy, por tanto, cumplen con
la idea de que el beneficio marginal es
superior al costo marginal (Trincado,
2009) independientemente del
modelo de mercado prevaleciente.
Ademas, segun este autor, el costo de
oportunidad* de desprenderse de este
tipo de sector para incursionar, por
ejemplo, en la manufactura es muy alto
y hasta prohibitivo. Desde el punto de
vista econdémico financiero, la empresa
tendria que cambiar su estructura
financiera, por cuanto tendria que
emigrar de un sector donde los activos
circulantes son mas importantes a un
sector donde el activo fijo neto seria el
componente principal. Sin embargo, la
demanda sobre el capital de trabajo en
la manufactura es altamente exigente,
lo cual implicaria un financiamiento
constante a corto plazo (Borgucci, 2013).
Por otra parte, cambiar de la actividad del
negocio a la manufactura implica que el

pasivo a largo plazo se convertiria en un
componente relativo muy significativo,
por lo que la empresa tendria contar
con un alto poder de generar ganancias
y cargar cronicamente sus utilidades y
abonarlas a capital pagado y reservas
(Borgucci, 2013).

De acuerdo a lo mostrado en el
grafico 4 el, nimero promedio de PYMES
establecidas en cada sector econémico
se encuentran establecidas en el sector
comercio y servicios, representando
53% de la participacion en el mercado
del sector servicios y 28% en el area
de comercio. Después, se encuentran
el sector de industrias manufactureras
y construccién quienes representan el
7% y 6% de sus respectivos mercados.
Finalmente, se encuentran los sectores
de agricultura, ganaderia, silvicultura
y pesca, asi como el de explotacion de
minas y canteras, quienes representan
apenas 5% y 1% de la participacion del
mercado.

4 La idea de costo de oportunidad se le atribuye a Friedrich von Wieser, que la dio a conocer en su trabajo
de habilitacién denominado: Uber den Ursprung und die Hauptgesetze des wirthschaftlichen Werthes
(Sobre el origen y principales leyes econémicas del valor) de 1884. Al resolver el problema de la imputacién
(Zurechnung), queda establecido que el valor de los bienes superiores se imputan a los de primer orden. Pero
esta utilidad marginal imputada sirve como costo de oportunidad o en qué medida un bien de orden superior
complementara o sustituira a otro bien de orden superior en el proceso de produccién de un bien de primer
orden. En términos de Hayek: ““... sobre la relacion entre costes y valores a la luz de la teoria subjetiva del
valor le llevan a considerar los costes como utilidad indirecta (costes de oportunidad), sobre la base de una
presentacion detallada de la utilidad media de la produccién. Desde Pantaleoni, esta forma moderna de la ley
de los costes se conoce merecidamente como «ley de Wieser” (Hayek, 1996[1992]:121).
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Grafico 4

Numero promedio de las PYMES de acuerdo a cada sector

economico en la Provincia de El Oro 2007-2017
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Los resultados anteriores muestran
la importancia de las PYMES en la
creacion de empleo en una economia
en un pais en vias de desarrollo como
Ecuador. No obstante, también es una
sefial inequivoca de las debilidades
del crecimiento econémico y del lento
crecimiento de las remuneraciones
de cientos de miles de personas que
trabajan en sectores que aportan
una rentabilidad relativa baja y cuya
productividad es débil. En este sentido,
nuevamente, las grandes empresas, tal y
como sostienen Yance, et al. (2017) son
quienes aportan mas el crecimiento del
producto interno bruto. Estas empresas,
lamentablemente se encuentra en
centros urbanos de gran tamafio como
Quito y Guayaquil (Ron y Salcedo,

2017). Esto ultimo contribuye a la
concentracion del desarrollo econémico
en las dos areas metropolitanas antes
mencionadas tal y como lo aseveran
pefia Vélez y Vega (2017).

Es decir, el desarrollo de las
PYMES estara condicionado, a
parte de una buena legislacion que
las promocione, de altos niveles de
ganancias en el largo plazo y de una
alta demanda de inversiones cuya salida
sea principalmente la generacion de
economias de escala y de produccién
totalmente exportable. Es decir, las
PYMES deberan cambiarse de ser
productoras de bienes no transables a
bienes transables basicamente desde
su propio poder de generar ganancias
para ganar credibilidad en el mercado de
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En el grafico 5, se muestran las
oportunidades y potencialidades que
requieren con prontitud explotarse al
maximo en un mercado como el de la
provincia de El Oro. En efecto, en el
grafico se muestra en el tamafio del
mercado (Ventas totales de los sectores
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economicos), que, si bien muestra
una tendencia en términos absolutos
crecientes con un incremento anual
promedio de mas de 430 millones de
ddlares, la tasa de crecimiento del total
de las ventas en los diferentes sectores
econdémicos en términos promedios es
decreciente.

Grafico 5
Tamaio del mercado (Ventas totales de los sectores econémicos)
en la Provincia de El Oro 2007-2017
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Ello evidencia las considerables
limitaciones que tiene la economia
para mantener un aumento sostenido
de las ventas, ya que las mismas estan
concentradas en los siguientes sectores:
agricultura, ganaderia, silvicultura, pesca,
comercio y servicios. Por esta razon, se
debe buscar diversificar la economia
aprovechando las potencialidades y

agregando mayor valor en areas como
la explotacion de minas, canteras y la
manufactura que, de acuerdo al grafico
6, son las que muestran mayores tasas
de crecimiento promedio con 12% y 10%
respectivamente, a pesar de que ambas
solo representan cada una en términos
promedio el 4% del PIB de la provincia
de El Oro.
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Grafico 6
Tamano del PIB por sectores econémicos a precios constantes
en la Provincia de El Oro 2007-2017
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Lo antes expuesto, permitiria
dinamizar la economia, crear mayores
fuentes de empleo, elevar las tasas
de crecimiento de la produccion total,
el valor agregado bruto en términos
reales y obtener mayores tasas de
crecimiento. Lo antes dicho mejoraria
el comportamiento del PIB real de la
provincia, ya que apenas se incrementa
en unos 84,3 millones de dodlares
anuales como se muestra en el grafico 7.
Lo anterior representa apenas un 4% de
crecimiento anual en valores promedio,

en tanto la tendencia de las tasa de
crecimiento del consumo intermedio,
produccién y PIB real es decreciente
como se puede observar también en el
grafico n°7. De acuerdo a la tendencia
antes citada, en algunos afos la tasa
de crecimiento el consumo intermedio
supera a la del valor agregado bruto y
produccioén total, lo que explicaria, sin
duda alguna, cémo a partir del afio 2012,
todas caen por debajo del 4%, dandose
de manera acelerada una tendencia al
estancamiento econémico.
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Grafico 7
Valor del PIB a precios constantes y la tasa de crecimiento anual
de sus componentes por el lado de la produccién en el periodo
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El problema de productividad crecimiento del PIB real en forma
sefialado en el andlisis del grafico progresiva, se evidencia nuevamente en
7, mediante la caida de la tasa de el grafico 8.

Grafico 8
Consumo intermedio vs PIB real y Produccién Total
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Al llevar las variables a logaritmos,
y donde el coeficiente de elasticidad
del consumo intermedio versus el
PIB real y produccion total es igual a
la pendiente de la recta de regresion
lineal; es decir un incremento del 1% del
consumo intermedio®, solo produce un
incremento del 0,94% de la produccién
y 0,91% del valor agregado bruto. Vale
decir, el rendimiento delos insumos

empleados en la produccion es menos
que proporcional al producto creado.

Todo el escenario antes relatado
lleva areplantearse que, para la provincia
de El Oro, el concepto de la funcién
empresarial con base a lo expuesto
por Huerta de Soto (2015) y Mises
(1982[1912]) se integran graficamente
en el diagrama 1.

Diagrama 1
Elementos de la funcién empresarial eficiente

| Procesos de innovacion |—a—
| Ampliar el stock de capital |——

| Responsabilidad social |—— N

Mayor valor agregado |—v -
Incrementos de la produccion I——
Division del trabajo |——

| Crecimiento economico |—-—
o |-

Funcion Empresarial

—-—| Economias de escala

——| Especializacion de la produccion |

——| Accion humana

- -—| Productividad de los factores

—u—| Maximizacion de la utilidad marginal del capital

——| Oportunidad de nuevas inversiones .

——| Generacion de Concimiento

\ Py .
“——— Asociacion para producir

Fuente: elaboracion propia

Esta concepcion parte  del
supuesto segun el cual depende de la
productividad de los factores que se
traduzca en un mayor nivel de valor
agregado, creando  oportunidades
de realizar nuevas inversiones. Para
generar mas inversiones, es necesaria
la accién humana para impulsar la
libertad de asociacion con la finalidad de

generar incrementos de la produccion y
mayores beneficios para el empresario.
La consecuencia para la sociedad, es
un crecimiento econdémico mediante
los principios de la divisiéon del trabajo
y la especializacion de la produccion
(generacion de conocimiento), todo ello
en aras de maximizar la productividad
marginal del capital y ampliar el stock de

5 Es equivalente al valor de aquellos bienes y servicios cuyo fin es su empleo en la produccion de
productos de nueva creacion, es decir el valor que se otorga a la utilizacion de los denominados

inputs de un proceso productivo.
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capital en un escenario de economias de
escala. Ese crecimiento y productividad
es para generar principalmente bienes
transables de calidad mundial a un mejor
precio, en un marco de responsabilidad
social Huerta de Soto (2015).

Asi, una caracteristica de la
funcion  empresarial consiste  en
descubrir y apreciar las oportunidades
que se presente en el entorno, actuando
en consecuencia para lograr una
ganancia o beneficio (Huerta de Soto,
2015). Ahora bien, para alcanzar dichos
propésitos se requiere comprender
de qué manera el entorno competitivo
empresarial, modifica la informaciéon o
conocimiento existente sobre el ejercicio
de determinada actividad productiva. Lo
anterior supone, asimilar los nuevos fines
y medios que supone la modificacion
o actualizacién del empresario, lo cual
a su vez le permitird descubrir nueva
informacioén relevante (Huerta de Soto,
2015).

El conocimiento puede ser de
caracter practico, siendo adquiriendo
por el individuo a través de la practica,
es decir de la propia accién humana
ejercida en sus correspondientes
contextos, (Huerta de Soto, 2015).
Mientras el conocimiento cientifico, son
el conjunto de saberes comprobables,
obtenidos mediante el cumplimiento de
los rigurosos pasos que contempla el
método cientifico.

Ahora bien, el conocimiento
practico que existe en una organizacion
puede ser privativo y disperso (Huerta de
Soto, 2015). Es privativo, porque cada
miembro de la misma posee tan solo una
parte del conocimiento existente dentro
de la empresa. Al mismo tiempo, la
informacion que dicho individuo maneja,
so6lo él la conoce e interpreta en forma
consciente. Por tanto, segin (Huerta de
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Soto, 2015), cada individuo que actua
y ejerce la funcién empresarial, lo hace
estrictamente personal e irrepetible,
puesto que parte de intentar alcanzar
unos fines u objetivos, segun una visién
y conocimiento del mundo. Por ello, el
conocimiento relevante para la accion
humana es un conocimiento de tipo
basicamente practico y estrictamente
privativo, pero que se encuentra
disperso en cada uno de los individuos
que componen la organizacién y la
humanidad.

Por ello, Huerta de Soto (2015) al
tratar de articular las posturas de estos
cuatro autores, sefiala que existen dos
tipos de conocimiento, indistintamente de
la postura que se asuma, y las relaciones
entre ellos son complejas y han sido
poco estudiadas. Por consiguiente, todo
conocimiento cientifico (tipo B) tiene una
base tacita no articulable (tipo A); donde
los avances cientificos y técnicos (tipo B)
se materializan en nuevos conocimientos
practicos (tipo A). La economia, por
su parte, seria un conocimiento (tipo
B) sobre los procesos de creaciéon y
transmisién del conocimiento practico
(tipo A).

5. Conclusiones

Luego de hacer un analisis del
contexto de las pequefas y medianas
empresas en la provincia de El Oro y
su relacion con la composicion de la
actividad productiva, urge la necesidad
de aprovechar las potencialidades
existentes en sectores econdmicos
como la agricultura, ganaderia,
silvicultura 'y pesca, explotacion
de minas y canteras, asi como de
manufacturas. Esas potencialidades
deben ser desarrolladas por una serie
de iniciativas tales como: 1) mediante
de procesos de innovacion empresarial
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a partir del conocimiento existente en
las organizaciones; 2) la participacion
de la academia: escuela, institutos de
tecnologia, universidades nacionales
y/o internacionales; 3) convenios de
cooperacion a escala regional y a escala
internacional. Ahora bien, el desarrollo
de estas nuevas actividades o el
reforzamiento de las existentes deben
tener como resultado la generacion
de bienes transables, generacion de
tecnologia y la busqueda de nuevos
mercados independientemente de su
grado de acceso. Todo esto contribuira
a la promocién de mayores niveles
de crecimiento econdmico, elevando
la productividad en el empleo de los
factores productivos.

Un aspecto adicional crucial
para que se logre la diversificacion
economica por medio de la produccién
de bienes transables y posicionamiento
en el mercado mundial, es que el sector
productivo en la Provincia de El Oro se
replantee su concepto, implicito o tacito,
de funcion empresarial. Esta nueva
concepciéon de funcidn empresarial
debera conducir a desconcentrar el
numero de PYMES existentes en el
sector comercio y servicios, lo cual,
en lugar de generar una expansion del
mercado, contribuye a: 1) una division
del mercado; 2) limita los niveles
de productividad por su bajo nivel
tecnolégico; y 3) por lo antes expuesto,
su contribuciéon a la sociedad a través
del ejercicio de su actividad empresarial
se ve también restringida.

Por lo cual se requiere de
un cambio en la matriz productiva,
trasladando buena parte factores de
los factores productivos de un sector
de la economia ya consolidado, hacia
otros sectores menos desarrollados
economicamente e industrialmente, pero
con altas potencialidades. No obstante,

se requiere desde el Estado crear los
incentivos fiscales para tal fin, y desde
el sector financiero las condiciones de
financiamiento y las flexibilizaciones
créditos.
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