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Resumen

La presente investigacion tiene como objetivo, determinar la incidencia del incentivo en
la liquidez y solvencia en las empresas ecuatorianas, tomando en consideracion el decreto
210 de Rebaja del saldo del Anticipo del Impuesto a la Renta. La investigacién fue de tipo
descriptivo y se considerd como periodo de estudio los afios 2015 - 2016 antes y 2017 - 2018
después de la emision del decreto. Para el afio 2017 de acuerdo a la Superintendencia de
Compaiiias, Valores y Seguros existian 66.854 empresas, por lo que se realizé un panel
balanceado con 14.210 datos por afio, organizandolas por los ingresos bajo 3 segmentos. Las
variables seleccionadas fueron: retenciones efectuadas y los indices de liquidez y solvencia.
Los resultados muestran para el afio 2017 que 34.771 empresas se beneficiaron del incentivo
fiscal por un monto aproximado a los 400 millones de ddlares; siendo el Segmento 3 el mas
beneficiado econdmicamente, las empresas se mantienen solventes y la rebaja representa el
40%, seguido del Segmento 1 con una reduccién del 100% del saldo de la tercera cuota, pero
las empresas demuestran un incremento del endeudamiento. Se concluye que las empresas
que se beneficiaron del decreto incrementaron su liquidez mientras que el endeudamiento es
inverso al tamafio.
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Impuesto a la renta; solvencia.
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Incentivos fiscales, liquidez y solvencia en las empresas del Ecuador
Yaguache Aguilar, Maria Fernanda; Higuerey Gomez, Angel Alexander; Inga Llanez,
Elvia Rosalia

Fiscal Incentive, liquidity and Solvency of the
Companies of Ecuador

Abstract

The purpose of this investigation was to determine the impact of the liquidity
and solvency incentive in Ecuadorian companies, taking into account Decree 210 of
the Rebate of the balance of the income tax advance. The research was descriptive
and considered as a study period between 2015 - 2016 before and 2017 - 2018 after
the issuance of the decree. For the year 2017, according to the Superintendence of
Companies, Securities and Insurance, there were 66,854 companies, so a balanced
panel was made with 14,210 data per year, organizing by income under 3 segments. The
selected variables were: withholdings made and the liquidity and solvency indices. The
detailed results for the year 2017 that 34,771 companies benefit from the tax incentive
for an amount determined to 400 million dollars; Segment 3 being the most economically
benefited, companies are solvent and the reduction represents 40%, followed by
Segment 1 with a 100% reduction in the balance of the third installment, but companies
suffer an increase in indebtedness. It is concluded that the companies that benefit from
the decree increased their liquidity while the indebtedness is inverse to size.

Keywords: Advance payment of Income Tax; Fiscal incentive; liquidity; Income Tax
reduction; solvency.

Latina se traduce a los objetivos
y estrategias establecidos por los
mandatarios en la agenda 2030, que
plantean buscar sinergia entre las
dimensiones econdmicas, ambientales y

1. Introduccion

La Constitucion de la Republica
del Ecuador, articulos 283 y 284
sefialan que, la politica econdmica

tiene por objeto construir un Sistema
justo, democratico, productivo, solidario
y sostenible; que garantice para la
ciudadania condiciones de eficiencia,
competitividad, productividad y justicia.
Por lo tanto, se considera que la politica
tributaria, es la herramienta que le
permite al gobierno estimular el empleo,
la produccion de bienes y servicios,
conductas  ecoldgicas, sociales y
economicas responsables.

El desafio de casi todas las
economias de los paises de América
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sociales. Siendo el tema de estudio el
ambito de la politica fiscal se considera
enfatizar sobre los objetivos que integran
la dimensién econémica, en los Objetivos
de Desarrollo Sustentable 8, 9, 10 y 17
abordan de manera puntual erradicar
la pobreza, plantea promover una
industrializacion inclusiva y sostenible,
impulsar el acceso de las pequeinas
industrias a otras empresas con créditos
financieros asequibles, integracion en
las cadenas de valor y los mercados y
reducir la desigualdad entre los paises;



para garantizar el logro de estos
objetivos se plantea adoptar politicas,
especialmente fiscales, salariales, de
proteccién social y la meta de fortalecer
la movilizacién de los recursos internos,
con el fin de mejorar la capacidad
nacional para recaudar ingresos fiscales.
Comisién Econdmica para América
Latina y el Caribe (2016:15)

El Impuesto a la Renta es
considerado un impuesto directo con
una representacion significativa en la
recaudacion del fisco, los contribuyentes
tienen gran expectativa por la forma
de calculo y pago del Anticipo del
Impuesto a la Renta, un impuesto que
se aplica directamente en la jurisdiccion
ecuatoriana para la liquidacién del valor
a pagar al fisco.

El estado  ecuatoriano  en
el ano 2007 inicia un proceso de
reestructuracion de la politica fiscal
para lo cual establece mediante registro
oficial 223 de 30 de noviembre de 2007
la Ley Reformatoria para la Equidad
Tributaria, politicas orientadas a mejorar
la recaudacion fiscal por parte del sujeto
pasivo sea este persona natural o juridica.
Uno de los principales impuestos que se
vio influenciado por las reformas tributarias
fue el Impuesto a la Renta que es
cancelado en el primer trimestre (persona
natural obligada a llevar contabilidad) o
cuatrimestre (persona juridica) del afio
siguiente al ejercicio econémico; Con lo
antes expuesto, se enfatiza en el art. 41 de
la Ley de Régimen Tributario Interno sobre
el Anticipo del Impuesto a la Renta, que
para su calculo y pago deben considerar
un valor equivalente a la suma del 0.2%
del patrimonio, de costos y gasto y el 0.4%
del total activos e ingresos y en la Ley de
Régimen Tributario Interno (2009) Art. 13
numeral 2 establece que en la parte que
exceda al valor de las retenciones que le
hayan sido practicadas al contribuyente en
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el afio anterior al de su pago, el saldo sera
pagado conjuntamente con la presentacion
del impuesto a la renta del ejercicio fiscal
en curso, considerando la creacion de
una tercera cuota de pago para el mes de
marzo del siguiente afio.

A partir de estas reformas la
carga fiscal para los contribuyentes fue
significativa en vista que las empresas
debian pagar este anticipo tengan utilidad
o perdida durante un ejercicio fiscal, es
decir, este impuesto se configura con el
movimiento operativo de la empresa y
no con el rendimiento econémico que
generaba por el giro del negocio, con
estas reformas el estado logré consolidar
los ingresos fiscales por encima de los
ingresos petroleros.

Sin embargo, con fecha 20 de
noviembre de 2017 la camara de Industrias
y Productividad subrogante y el Servicio
de Rentas Internas SRI-2017-0193-0f- de
20 de noviembre de 2017 suscrito por el
Director del SR, solicitan la reduccién del
pago del Anticipo del Impuesto a la Renta,
de acuerdo a lo establecido en el literal i)
del numeral 2 del articulo 41 de la Ley de
Régimen Tributario Interno la rebaja para el
calculo del anticipo del impuesto a la renta,
que establece que en casos excepcionales
debidamente justificados donde se
demuestre que la economia de sectores
y subsectores haya sufrido una drastica
disminucién de sus ingresos por causas no
previsibles; podra ser autorizada solo por
un ejercicio fiscal a la vez.

Dando asi origen al Decreto 210.
Con fecha 07 de diciembre de 2017
Suplemento — Registro Oficial N°135.
Donde se establece la rebaja del pago del
saldo del Anticipo del Impuesto a la Renta
para las personas naturales obligadas a
llevar contabilidad y empresas para el
periodo fiscal correspondiente al afio
2017.

Bajos estas consideraciones y por
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la presion econdmica que ha generado
el Anticipo del Impuesto a la Renta en
el desarrollo de las empresas sean
estas pequefias, medianas o grandes
y tomando en consideracion el rol que
éstas cumplen en los distintos sectores
economicos y su importancia en la
generacién de empleo y la productividad.
se propone la presente investigacion con
objetivo de “Determinar la incidencia del
incentivo fiscal por Decreto 210. En la
liquidez y solvencia de las Empresas del
Ecuador. Periodo 2015 -2018”.

Para el logro del objetivo planteado
se tom6é como poblacion de estudio
todas aquellas empresas localizadas en
Ecuador que se beneficiaron del Decreto.
210 rebaja del saldo del Anticipo del
Impuesto a la Renta, en el afio 2017.
En ese sentido, existe una situacion
dos periodos antes y dos periodos
después del decreto de Ley. Los datos
fueron tomados de la Superintendencia
de Companias, Valores y Seguros de
Ecuador de los afios 2015 hasta el afio
2018, informacién de acceso publico. De
acuerdo a esta base, 34.771 empresas,
de todos los sectores econdmicos
y sin distincion de tamafio, que se
beneficiaron de este Decreto en el
afio 2017, representando un beneficio
economico bajo los 3 segmentos
de aproximadamente 400 millones
de dolares. De estas empresas, se
tomd aquellas que tenian informacion
completa para los cuatro afios de estudio,
se eliminaron aquellas cuya ecuacién
patrimonial no cuadraba y las que tenian
un patrimonio negativo. Dando como
resultado un panel de datos balanceados
con 13.777 empresas, que cumplen con
los datos necesarios para investigacion:
Activo corriente, Activo no corriente,
Total activo, Pasivo corriente, Pasivo no
corriente, Total pasivo y Patrimonio.
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2. Incentivos fiscales de
Impuesto a la Renta

Para comprender la importancia
que tiene la generacion de impuestos
en la economia de un pais se hace
referencia al Objetivo de Desarrollo
Sustentable 17 apartado 17.1 en el
que se puntualiza fomentar el apoyo
internacional a paises en desarrollo,
para fortalecer la movilizacion de
recursos internos y mejorar la capacidad
de estos paises para recaudar ingresos
fiscales. Barreix et al (2017:1) hace un
aporte importante, que enfatiza que el
Impuesto a Renta ha generado la mayor
recaudacion en la historia de los paises
desarrollados, siendo el mas utilizado
como estrategia de gobierno para lograr
la movilizacion de sus recursos y la
equidad en el sistema tributario.

El Impuesto a la Renta al ser un
impuesto directo que grava sobre la
renta, tanto de las personas como de las
empresas, ha proliferado un sin ndmero
de investigaciones que no se centran
unicamente en conocer el disefio de la
politica fiscal, como es la configuracion
de la Tasa de Gravamen Estatutaria
TGE, sino mas bien, en determinar la
presion fiscal empresarial que realmente
soportan las empresas por el Tipo
Impositivo Efectivo TIE que es el importe
pagado que se deriva del resultado
contable antes de impuestos. (Fernandez
y Martinez, 2016:25). Fonseca-Diaz et al
(2019:224) afiaden que la TIE depende
tanto de factores empresariales como
institucionales y que se ve condicionada
por la ubicacion de la empresa, Jiménez
y Podesta (2017:67) afirman que, en
América Latina las personas juridicas
aportan alrededor del 71% del total
recaudado en concepto del impuesto
sobre la renta.

Sabaini y Rossignolo (2015:49).



comentan que algunos paises de
Ameérica Latina han logrado fortalecer
la recaudacioén del Impuesto a la Renta,
al establecer impuestos minimos sobre
los ingresos societarios, mediante el
establecimiento de ciertas exenciones,
deducciones o incentivos fiscales. Hasta
qué punto el fortalecer la recaudacién
del Impuesto a la Renta, ¢permite
determinar el nivel y calidad de los flujos
de inversion? o el costo — beneficio
de estas deducciones en la mejora de
la productividad y la generacién de
empleo?

Muchos paises en vias de
desarrollo han empleado los incentivos
fiscales para crear zonas francas o zonas
de libre comercio, asi como para atraer
actividades productivas, generacion de
empleo y creacién de nuevas empresas
en zonas que carecen de recursos
financieros. Hanson y Rohlin (2011:427);
Prillaman y Meier (2014:364);
Reynolds y Rohlin (2014:32); Hanger
y Ross (2016:733) y Ordynskaya et al
(2016:212) afirman que los incentivos
fiscales son efectivos cuando se cuenta
con programas gubernamentales, que
tienen como fin mitigar situaciones
emergentes. Cicchiello et al, (2019:27).
Los incentivos fiscales son considerados
también crédito tributario, por el efecto
inmediato que general sobre el Impuesto
a la Renta anual en empresa en etapa
inicial o de baja liquidez.

Leiser (2017:334) efectua otro
enfoque de los incentivos fiscales y
centra su estudio sobre el desarrollo
de I+D. Diversos investigadores han
concluido que las deducciones en los
gastos de I+D conducen a un aumento
de la innovaciéon en las empresas.
Segarra (2018:109) considera que, si
las empresas mejoran su capacidad
de innovacion, lleva a las empresas
a realizar mas inversiones aplicadas.
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llina y Ushakova (2015:331) determinan
que no necesariamente estas medidas
conducen a un mayor gasto en 1+D de
las empresas, sino que pueden tener un
efecto significativo en la produccién y
el empleo. Fabiani y Sbragia (2014:53)
considera que al disefiar una ley
(11196/2005) como fue el caso de Brasil,
se logra fomentar la participacion de las
empresas en proyectos de I+D, pero se
requiere de planes de evaluacion a largo
plazo, en vista que los resultados no
fueron satisfactorios por la baja cantidad
de empresas adscritas.

Artena y Templado (2015:129) y
Yaguache et al (2018:9258) analizan el
efecto de los incentivos fiscales sobre
la productividad y la rentabilidad, que
consideran que no necesariamente a
mayor inversién - mayor crecimiento,
el factor mas importante es que sea de
alta productividad y se observa que no
genera influencia sobre la rentabilidad
de los accionistas ni de los activos,
cuando se considera la reduccion
sobre valores intrinsecos del impuesto
a la renta, como es el caso de Ecuador
sobre el Anticipo del Impuesto a la
Renta. El empleo de fuentes externas de
financiamiento provoca un incremento
de la rentabilidad, siempre que el costo
sea inferior al costo del capital propio
(Garcia y Villar 2016:5), cuadro 1.

Como se puede observar estos
incentivos fiscales han sido disefiados
con la finalidad de proporcionar a los
empresarios holgura fiscal para mejor
el flujo de efectivo y de capital y atraer
la inversion extranjera directa. Seria
importante estudiar cada uno de estos
incentivos fiscales para poder determinar
en qué medida estos generan valor
agregado a las empresas.

Busom et al (2014:571), Cuesta-
Gonzélez et al (2018:28) y Button
(2019:315) confirman que cuando se
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Cuadro 1
Incentivos fiscales de Impuesto a la Renta

Tipo de incentivo

Descripcion

Exoneracién del pago del Im-
puesto a la renta para nuevas
microempresas

Aquellas que inicien su actividad econémica, gozaran de exonera-
cién del pago del 25% de Impuesto a la Renta durante 3 afios con-
tados a partir del primer ejercicio fiscal y siempre y generen empleo
neto e incorporen valor agregado nacional a sus procesos.

Aquellas sociedades que se dediquen a la exportacion de manera

Reducciéon de 10 puntos porcen-

habitual, asi como a la produccién de bienes incluido el sector manu-

tuales de la tarifa del Impuesto ala facturero y empresas de turismo receptivo, que posean el 50% o mas
Renta por reinversién de utilidades de componente nacional; siempre que el monto sea reinvertido en
activos productivos y a la adquisicion de activos fijos nuevos.

Exclusion de costos y gastos para
el célculo del 0.2% del Anticipo del
Impuesto a la Renta

Decreto 210. Reduccion del saldo
de la tercera cuota del Anticipo del
Impuesto a la Renta.

Quedan excluidos los sueldos y salarios, décimo tercer y cuarto
sueldo, los aportes patronales al seguro social obligatorio.

La reduccién se efectuara sobre los ingresos obtenidos en el ejer-
cicio econdmico del afo 2017, es decir, de 1 a 500.000,00 dolares
reduccion del 100% de 500.000,01 a 1°000.000,00 dolares reduc-
cion del 60% y sobre el 1°000.000,01 dolares reduccion del 40%

Fuente: Ley Organica de Incentivos tributarios para varios sectores productivos. Registro oficial

suplemento 860 de 12-oct-2016

decide promover un sector, una region,
pymes o las grandes empresas se
genera un costo de beneficio, debido
a que la productividad marginal bruta
de ese impuesto difiere entre sectores,
regiones, tamafio de las empresas;
solo arrastra a pérdidas fiscales a
ejercicios futuros en forma indefinida,
Artena y Templado (2015:129) aseguran
que una tasa baja de impuesto a las
ganancias de forma global genera un
beneficio horizontal a toda la inversion
de la economia. Daude, et al (2017:223)
afirman que el disefio de los incentivos
es variable en funcidon de intereses
particulares y que generan implicaciones
practicas sobre la transparencia fiscal de
las empresas. Es importante relacionar
el beneficio que estos generan frente a
los indices financieros de la empresa.
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3. Liquidez y solvencia de las
empresas

Braouezec y Lehalle, (2010:537)
y Fontalvo et al, (2012:165) hacen
una clara distincion entre liquidez y
solvencia de la empresa, la liquidez
es la capacidad de las empresas para
pagar sus obligaciones inmediatas
utilizando el flujo de caja actual, mientras
que, la solvencia es la capacidad de la
empresa para redimir a los accionistas
si se vendieran los activos productivos.
Una empresa puede ser iliquida pero
solvente, es decir, genera flujo de caja
bajo, pero la reventa de sus activos
alto o Liquida pero insolvente, donde el
efecto es inverso.

De Simone y Stomberg
(2012:1) 'y Monterrey y Sanchez



(2015:89) opinan que el ahorro fiscal
que obtienen las empresas, por la
reduccién de impuestos que permiten
los incentivos fiscales, favorecen la
rentabilidad y podrian aumentar el
valor de las firmar en el mercado de
capitales, bajo una planificacion fiscal,
la cual es positivamente valorada por
los inversores. uno de los factores
determinantes de la estructura financiera
de las empresas es la liquidez. Giron
et al, (2016:108) y Rodriguez y Loépez
(2018:73) consideran que una crisis de
liquidez puede provocar una situacion
de insolvencia que derive en un fracaso
empresarial o quiebra empresarial,
especialmente en empresas que tienen
dificil acceso a financiamiento externo.

Yepez y Restrepo (2016:243),
estudian tres tipos de motivaciones para
generar liquidez o flujos de efectivo: 1.
El de costos de transaccion, es decir
usar el efectivo para realizar los pagos,
evitando asi la liquidacion de activos. 2.
La motivacion precautiva, las empresas
mantienen efectivo para soportar
choques adversos cuando el acceso a
mercados de capitales es costosoy 3. La
motivacion de impuestos, los incentivos
fiscales influyen de manera parcial en
los niveles de liquidez en las empresas
multinacionales de Estados unidos.

Akhmadeev et al, (2016:6) afirman
que los gobiernos aumentan la carga
fiscal para garantizar la solvencia y la
estabilidad financiera de las empresas,
sin embargo, se ha determinado que
para garantizar lo antes expuesto la
carga fiscal empresarial deberia estar
por debajo del rango 0.7 - 1.0 mientras
que, Rodriguez y Venegas (2012:73)
miden la liquidez desde la posicién del
efectivo y la razoén circulante y afirman
que entre mayores sean estas razones,
se revela mayor solvencia.
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4. Incidencia del incentivo en
la liquidez y solvencia en las
empresas ecuatorianas

En la presente investigacion se
parte con la presentacion de resultados
preliminares que se han obtenido con
dos datos de estudio.

La determinacion de la liquidez
y solvencia, se ha realizado bajo los
siguientes postulados:
 Activo corriente, son todos los

valores, instrumentos vy bienes
que un ente espera realizarlos,
liquidarlos, venderlos o consumirlos
en menos de un afo (Espejo y
Lépez, 2018:110).

* Activos, los recursos que son
controlados por la entidad y que son
resultados de sucesos pasados, por
lo que la empresa espera obtener
beneficios econdmicos en el futuro
(IFRS: 2010:19).

+ Pasivos, las obligaciones que tiene
la empresa en el presente y que
han tenido su origen en los sucesos
pasados, y que, al vencimiento, para
su cancelacién, la entidad debera
desprenderse de recursos que
incorporan beneficios econdmicos
(IFRS: 2010:20)

»  Patrimonio, es la diferencia entre
los activos y los pasivos de un ente
(IFRS: 2010:21).

* Liquidez: mide el activo corriente y
el pasivo corriente.

*  Endeudamiento: diferencia entre el
pasivo total y el activo total.

*  Apalancamiento: el resultado entre
activo total y patrimonio.

Se busca relacionar, a través
de estadistica descriptiva la rebaja de
anticipo y las variables de Liquidez,
endeudamiento y apalancamiento. Para
ello se visualizaran a través de graficas
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el comportamiento de las mismas.

¢ Relacion de la liquidez
y solvencia con los
incentivos fiscales

La distribuciéon de estas empresas
por sector, de acuerdo a la Clasificacion
Industrial Internacional Uniforme (CIIU)
se puede observar en la tabla 1. Se
aprecia que la mayoria de las empresas
de la muestra se encuentran en los

sectores “A” Agricultura, ganaderia,
silvicultura y pesca; “C”; Industrias
manufactureras; “G” Comercio al por
mayor y al por menor reparacion de
vehiculos automotores y motocicletas;
“H” Transporte y almacenamiento; “M”
Actividades profesionales, cientificas
y técnicas; y “N” Actividades de
servicios administrativos y de apoyo;
representando un poco mas del 75%.

Tabla 1
Distribucion de las empresas por cédigo ClIU y tamaiio
Tamafio Total %
Sector Micro Pequeia Mediana Grande

A Agrcultura, ganaderia, 109 364 347 135 955 7%
silvicultura y pesca.

B Explotacion de minas y 11 45 32 24 12 0.8%
canteras.

C Industrias manufactureras. 139 639 454 243 1.475 11,0%
Suministro de electricidad,

D  gas, vapory aire 1 18 10 3 42 0,3%
acondicionado.
Distribucion de agua
alcantarillado, gestion de o

E desechos y actividades de " 28 7 12 68 0.5%
saneamiento.

F Construccion. 144 341 154 50 689 5,2%
Comercio al por mayor y al por

G menor reparacion de vehiculos 473 1.800 1.104 577 3.954 29,6%
automotores y motocicletas.

H  Transporte y almacenamiento. 298 647 247 57 1.249 9,3%

| Actividades de alojamiento y 30 180 101 19 330 25%
de servicio de comidas.

J Informacién y comunicacion. 129 277 80 25 511 3,8%

K Actividades financieras y de 58 123 32 23 236 1.8%
seguros.

L Actividades inmobiliarias. 342 311 60 11 724 5,4%

M Actividades profesionales, 505 816 201 35 1557 1,6%

cientificas y técnicas.
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Cont... Tabla 1

N Actividades de servicios 209 454 182 42 887  6,6%
administrativos y de apoyo.
Administracion publica y

O  defensa; planes de seguridad 2 1 0 0 3 0,0%
social de afiliacion obligatoria.

P Ensefanza. 34 93 32 8 167 1,2%
Actividades de atencion de la

Q  salud humana y de asistencia 36 161 84 26 307 2,3%
social.

R Artes, e.r?tretenimiento y 3 22 4 1 30 0.2%
recreacion.

S Otras actividades de servicios. 7 47 20 6 80 0,6%
Actividades de los hogares o

u como empleadores. 1 0 0 0 1 0.0%
Total 2.552,00 6.367,00 3.161,00 1.297,00 13.377,00 100,0%

Fuente: base de datos estructurado por las actividades del clasificador CIIU

Por otra parte, se ha realizado la
clasificacion por tamafo de empresas,
para ello se tomd en consideraciéon la
clasificacion realizada por la Comunidad
Andina en su Resolucion 1260 (Camara
de Comercio de Quito)*, especificamente
los ingresos por ventas. Se considera
micro empresa (Micro) si las ventas
se ubican por debajo de los $100.000.
Las Pequenas empresas son aquellas
cuyas ventas estan entre los $100.000
y $1.000.000. Las Medianas empresas
seran aquellas con ingresos por ventas
entre los $1.000.000 y $5.000.000;
mientras que las grandes empresas
son aquellas cuyas ventas sobrepasan
los $5.000.000. Se aprecia que, en la
muestra en estudio, la mayor cantidad de
empresas se encuentra en la categoria

de Pequefas empresas, seguidas de
las medianas empresas, estando esto
cénsono con la situacién general del
pais.

De acuerdo al Decreto. 210 Rebaja
del saldo del anticipo del impuesto a la
renta, las empresas podrian gozar de
este beneficio, de manera proporcional
a su nivel de ingresos para el afio 2017,
tomando en consideracion el principio
de progresividad por la capacidad
contributiva de los contribuyentes.
En este sentido, se clasificaron las
empresas de la muestra en tres
segmentos. El segmento 1, estara
constituido por aquellas empresas que
se beneficiaron con el 100% de la rebaja
de la tercera cuota a pagar; mientras que
el segmento 2, estara constituido por

4 Camara de Comercio de Quito, Boletin Juridico. Clasificacién de las PYMES, pequefia y

mediana empresa, 2017
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aquellas empresas que se beneficiaron
con el 60% de la rebaja de la tercera
cuota a pagar. Por ultimo, el segmento 3,
lo constituyen aquellas empresas que se
beneficiaron con el 40% de la rebaja de
la tercera cuota a pagar.

Se busca relacionar, a través
de estadistica descriptiva la rebaja de
anticipo y las variables de Liquidez,
endeudamiento y apalancamiento. Para
ello se visualizaran a través de graficas
el comportamiento de las mismas.

En la tabla 2, se muestran las
estadisticas descriptivas de las variables
empleadas en la muestra en estudio.
Son un total de 53.508 observaciones de
las 13.777 empresas para los afios 2015
al 2018. Se aprecia que la desviacion en
la mayoria de las variables es alta, como
consecuencia de que en la poblacién
estan empresas: micro, pequefias y
grandes, siendo estas Ultimas de menor
cantidad, pero los valores de su cuenta
son altos.

Tabla 2
Distribucion de las empresas por cédigo ClIU y tamaiio

Cuenta Media Desviacion Minimo Maximo
Activo corriente 953.227,6 2.735.352,3 0,0 175.918.784,0
Activo 1.682.762,1 4.631.799,6 0,0 309.114.720,0
Pasivo 1.045.171,6 2.790.603,7 0,0 151.082.560,0
Patrimonio 637.590,6 2.180.218,2 0,0 158.032.160,0
Liquidez 1,4 0,8 0,0 4,0
Endeuda 0,9 31,2 0,0 5.000,0
Apalancamiento 15,9 863,5 -9.775,3 194.639,0
Rebaja de AIR 2.272,7 11.653,9 0,0 647.975,8

Fuente: Base de datos tomada de la SUPERCIA.

Por otra parte, se destaca que
el promedio de la liquidez, es superior
a 1, estando consono con la teoria
que indica que esta debe ser mayor
a 1, en la mayoria de los sectores de
produccién. Por otra parte, se aprecia
un endeudamiento alto, ya que la
desviacion supera en creces a la media
de la muestra.

Con el fin de hacer mejor la
representacion de esta investigacion,
se han tomado los sectores de mayor
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representatividad de la muestra en
estudio, que como se comentd representa
un poco mas del 75% de la poblacion
objeto de estudio. En la muestra de
estudio, la mayoria de las empresas se
beneficiaron de la reduccién del 100%
del pago de la tercera cuota del impuesto
a la renta (ver tabla 3), lo que significa
que, al acogerse a este beneficio, se
pudo incrementar la disponibilidad de
efectivo en sus cuentas. Por otra parte,
se destaca que es el sector G, comercio



es el que mas se ha beneficiado del
Decreto 210; pero la mayoria de ellos
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con una reduccion del 40%.

Tabla 3
Distribucion de las empresas por sector y segmento
Sector Segmento
Total
1 2 3

A Agricultura, ganaderia, silvicultura y pesca. 291 148 516 955
C Industrias manufactureras. 516 229 730 1.475
G ngercio al’ por mayor y al por menor repara- 1587 592 1775 3.954

cion de vehiculos automotores y motocicletas.
H Transporte y almacenamiento. 690 214 345 1.249
M Actividades profesionales, cientificas y técnicas. 1.127 182 248 1.557
N Actividades de servicios administrativos y de 509 144 234 887

apoyo.

Total 4720 1.509  3.848 10.077

Fuente:Elaboracion propia

Ahora bien, a pesar de que las
empresas se beneficiaron en mayor
proporcion el Segmento 1, que implica
la reduccion del 100% del pago de la
tercera cuota, este beneficio expresado
en dodlares no es el mayor; sino que la

mayor cantidad de dolares en beneficio,
se aprecia en el Segmento 3 con una
cantidad aproximada a los 70 millones
de ddlares americanos; y que representa
mas del 75% del beneficio que recibieron
las empresas de la muestra, tabla 4.

Tabla 4
Beneficio obtenido por las empresas por sector
y segmento expresado en délares americanos

Segmento
Sector 1 2 3 Total
A Agricultura, ganaderia, 779.304 644723 5520352  6.953.379
silvicultura y pesca.
Industrias
C manufactureras. 1.519.066 1.059.526 15.793.703 18.372.295
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Cont... Tabla 4

Comercio al por mayor y

G al por menor reparacién
de vehiculos automotores
y motocicletas.

4.065.469

Transporte y

H ) 1.322.008
almacenamiento.
Actividades

M profesionales, cientificas 3.506.268
y técnicas.
Actividades de servicios

N administrativos y de 1.321.485
apoyo.
Total 12.513.599

2.313.615 31.059.673  37.438.757

872.683 5.423.261 7.617.952

1.197.069 4.942.190 9.645.528

872.554 5.533.537 7.727.575

6.960.170 68.281.717  87.755.486

Fuente: base de datos estructurada por los autores.

Por otra parte, se destaca
nuevamente, que es el Sector de
comercio, el que mayor beneficio ha
obtenido por acogerse a este decreto,
representando un poco mas del 40% del
total del beneficio; seguido del Sector
C, que es la industria manufacturera.
Llama la atencion que el sector A, de
agricultura, es el menor beneficiado
de este Decreto, por cuanto en los
lineamientos de las politicas de gobierno
es el sector agricola, ya que representa
uno de los sectores que mayor genera
exportacion en el pais.

Ahora bien, resulta importante
visualizar el comportamiento de la
liquidez, medida a través del ratio Activo
corriente sobre pasivo corriente, y la
solvencia, medida entre el pasivo total
entre el activo total. Es de recordar,
que el beneficio del Decreto 210, se
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da a partir del pago de la tercera cuota
del anticipo del impuesto a la renta que
corresponden en el afio 2017; es por
ello que para la comprension de esta
se analizaran los indices mencionados,
antes y después del 2017. Venda al
brazo

Por consiguiente, se espera que
este indice mejore a partir de ese ano.
Como se aprecia, en indice promedio
se incrementé a partir del afo 2017,
significando que la situacién de la
muestra en estudio ha mejorado. Este
beneficio se ve mayormente en el sector
“C”, que es la industria manufacturera.
Mientras que en los Sectores “M” y “N”,
se comportan por debajo del promedio,
pero en ascenso en el afio 2017. Este
ultimo sector “N” casi se aproxima al
promedio de la muestra en los afos
2017 y 2018, grafico 1.
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Grafico 1
Comportamiento del indice de liquidez
Anos 2015 a 2018

1,50
1,45
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Fuente: elaboracion propia
Ahora bien, con respecto a la esta mayor en algunos afos, incidiendo
solvencia de las empresas de la muestra en el promedio. No obstante, se aprecia
en estudio, la mayoria de los sectores una leve mejoria de este indice, a partir
se encuentra por debajo del promedio, del afio 2017 en todos los sectores en
debido a que es el sector “G” comercio, estudios, (grafico 2)

que mayor solvencia muestra, siendo

Grafico 2
Comportamiento del indice de solvencia
Ainos 2015 a 2018

P LA PRV PR PRPRVE T

2015 2016 2017 2018
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Fuente: elaboraciéon propia
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Lo anterior se corrobora con el
indice de apalancamiento, que mide
la capacidad de financiamiento por
parte de los accionistas de la empresa,
medido por el ratio de activo total entre
patrimonio. Se observa en este caso,
que el comportamiento del promedio de

este indice tiene una leve mejoria en al
afio 2017, pero que esta se hace mas
intensa en el afio 2018 (grafico 3). Se
resalta que nuevamente es el sector G,
que mayor indice tiene en el ultimo afio
de estudio.

Grafico 3
Comportamiento del indice de apalancamiento
Anos 2015 a 2018

70,00
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2017 2018

H —a—M —8—N —e—Promedio

Fuente: elaboracién propia

El sector “N” correspondiente a las
Actividades de servicios administrativos
y de apoyo logra el mejor indice en el afio
2017, pero para el ultimo afo se ubica
por debajo del promedio; resaltando su
mejoria a través del indice de solvencia,
que se ubica cerca del promedio del
ultimo afo de estudio.

Sobre la base de los resultados
mostrados se destaca que una parte
importante de las empresas de
Ecuador se acogieron al beneficio fiscal
del Decreto 210 para el afo 2017,
obteniendo un beneficio que sobre pasa
los 87 millones de dolares americanos; y
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que gran parte de ellas se encuentran en
los sectores agricolas, manufactureras
y comercios; siendo este ultimo el de
mayor numero de empresas y cantidad
de dolares en ahorro. Este beneficio
obtenido por ahorro fiscal incide en la
liquidez y solvencia de las empresas, ya
que obtienen un ahorro en sus pasivos.
No coincidiendo lo dicho por Akhmadeev
et al, (2016), cuando expresa que el
aumento de la carga fiscal por parte
del Estado garantiza la solvencia y la
estabilidad financiera, ya que para eso,
la presion fiscal debe estar en el rango
de 0,7y 1,0.



5. Conclusiones

En este trabajo se buscé como
objetivo de investigacion “Determinar
la incidencia del incentivo fiscal por
Decreto 210. En la liquidez y solvencia
de las Empresas del Ecuador. Periodo
2015 -2018". Para ello se empled la
estadistica descriptiva y se visualizé el
comportamiento de las variables a lo
largo del periodo en estudio.

El uso por parte del gobierno de
Ecuador de incentivos fiscales conlleva
a que las empresas se beneficien de
una manera directa, ya que al no pagar
impuestos la liquidez se incrementa,
contando con ello con mas recursos
para hacer frente a los compromisos.
Por otra parte, la solvencia de las
mismas se mejora, ya que disminuye en
una cantidad importante los pasivos por
Impuesto a la Renta.

En este sentido, el Decreto 210
de Rebaja del saldo del Anticipo del
Impuesto a la Renta con vigencia en
Ecuador, ha incidido positivamente en
la liquidez y solvencia de las empresas
ecuatorianas, apreciandose esta
incidencia de una manera mas intensa
en unos sectores que otros, debido a
la utilizacion por parte de ellas de los
beneficios disponibles.

Por otra parte, se destaca que
se logra el objetivo que buscaba el
Estado al incluir este incentivo en el
sector econémico, con la finalidad de
impulsar la industria local y proporcionar
a los empresarios holgura fiscal para
mejorar el flujo de efectivo, a la vez
se impulsa la mejoria financiera de las
empresas, ya que estas podran disponer
de recursos que podran ser reinvertido
o incrementando su inversion en otros
activos, que ayuden a la mejoria de la
economia del pais.

Sobre la base de la importancia
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que ha tenido las diferentes reformas
tributarias en Ecuadory, especificamente
las diferentes politicas que buscan
incentivar el sector, por lo tanto, es
interesante continuar con la linea de
investigacion, en lo que respecta a los
beneficios que generan los incentivos
fiscales, en el desarrollo del aparato
productivo y el mejoramiento financiero
de las empresas ecuatorianas.
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